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13 TIPS VAN VINDKRACHT13: 
 

MEER (ZWEMBADEN)  
VERKOPEN
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INTRODUCTIE
 

GEERT 38 JAAR
BAS (+/- 38 JAAR)



http://www.youtube.com/watch?v=1POXJvbhkEo


WE GAAN ER EEN INTERACTIEVE 
SESSIE VAN MAKEN

ZOU IEDEREEN EVEN WILLEN GAAN STAAN?



WIE WILT ER GRAAG EEN ZWEMBAD?

NEE? GA MAAR ZITTEN



WIE HEEFT EEN ZWEMBAD?

NEE? BLIJF MAAR STAAN



WIE WEET ER WAT EEN ZWEMBAD KOST?

NEE? BLIJF MAAR STAAN



WAT KOST EEN COMPOSIET BAD 8 x 4 M 

Met o.a. zuinige filterinstallatie, PVC-solarlamellen en 
aanleg op locatie (ongeveer)?

Maak een indicatie:



59K
Keramisch composiet, onderhoudsvriendelijk, lange 

levensduur, 20 jaar garantie 



?
HOEVEEL TIJD VAN AANVRAAG

TOT KLANT?



? 
AANVRAGEN

PER JAAR



993 
AANVRAGEN

PER JAAR



? 
ZWEMBADEN PLAATSEN

JULLIE PER JAAR?



130 
ZWEMBADEN

PER JAAR



13%
VAN DE SALES GESPREKKEN 

LEIDT TOT ‘N SALE



87%
VAN DE SALES GESPREKKEN 

LEIDT TOT NIETS



● Tijd om alle aanvragen 
te behandelen?

● Klantgericht blijven?
● Geen opvolgingen 

missen?
● Conversie verhogen

HELP!



● Breng marketing & sales 
processen volledig in kaart

● Maak alles meetbaar 
(UTM/Leadinfo/ VWO) 

● Automatiseer waar mogelijk
● Personaliseer waar mogelijk
● Intern draagvlak is 

essentieel

TIPS
Iris & Luke 

Vindkracht13



● Toepasbaar voor alle 
productcombinaties

● Alle stappen in keuzeproces meetbaar

● Zowel intern als extern toepasbaar

● Koppelvlak met alle CRM/ERP 
pakketten

● Focus op hoge marge/doorloop

DE OFFERTEMOTOR
Berend van 

Vindkracht13
Volautomatische online keuzehulp voor 
complexe product/dienstcalculaties



Lancering na livegang nieuwe 
website en app van Compass 
Pools

Beta-versie



01 MAAK JE MARKETING & SALES
MEETBAAR

UTM

UTM

Leadinfo

TIP
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02 OVERTREF VERWACHTINGEN 

TIP



03 ANALYSEER COMPLETE PROCES

TIP

GEBRUIK GRATIS MIND MANAGER SOFTWARE ZOALS MIRO



TIJDLIJN VAN PRIJS NAAR PLONS



04 AUTOMATISEER WAAR MOGELIJK

TIP

MAAK 1 DATABRON LEIDEND (SINGLE SOURCE OF TRUTH)







05 ETALEER ANTWOORDEN OP 
VEELVOORKOMENDE VRAGEN

Denk aan de SEO-settings!!
Prioriteer veel gezochte Google-termen

TIP



06 INDIEN MOGELIJK IN VIDEO

Zet de klantvragen in als een 
contentmarketingstrategie

TIP





07 LUISTER NAAR JE KLANTEN

Vraag actief naar 
reviews en beloon dit!

TIP



08 DENK NIET IN EINDPUNTEN VAN 
CAMPAGNES OF FUNNELS

Bedankt! Like us @ Facebook

Youtube -> LinkedIn 

Nieuwsbriefsegmenten

Podcast

TIP

Reviews @ Facebook

& volg ons op LinkedinAuchmented reality



09 MAAK HET LEUK

TIP



10 GEBRUIK MODERNE 
TECHNIEKEN

TIP

Niels van Vindkracht13



https://docs.google.com/file/d/1LYPdTqb7JLBAvu61rqsdhJRwwEuPD4nI/preview


Lancering na livegang nieuwe 
website en app van Compass 
Pools

Beta-versie





11 INTERN DRAAGVLAK!

Doe het samen 
Kickoff meeting -> Progress Meetings -> Feedback Meetings

Ook met klanten (en leg dit vast op video)



12 FOCUS OP GOOGLE ZOEKEN





13 PRIORITEER EVALUATIES

Evalueer intern

Evalueer met klanten

Output = marketing input



? 
VRAGEN

AAN BAS OF GEERT



0621196094 
WIL JE GRAAG EEN ZWEMBAD

BEL BAS VAN COMPASS POOLS



MEER VINDKRACHT13 
TIPS @ STAND 4

VINDKRACHT13
ONLINE OPTIMALISATIE

VEGHEL 

06 15685655
online-optimalisatie.nl



BEDANKT
Heb je vragen?

iris@vindkracht13.nl
06 11 68 18 82

online-optimalisatie.nl



http://www.youtube.com/watch?v=gMxGeU38XqA

